Глубокоуважаемый Сергей Ренатович, глубокоуважаемые члены президиума, участники совещания! Я, прежде всего, хотел быть поблагодарить за те комплиментарные слова, которые были в наш адрес сказаны, наверное, мы этого заслуживаем. Но всё-таки, мне кажется, нам нужно более критично сегодня разговаривать. Я когда-то уже говорил на нашем совещании, что нам повезло, и судьба нам дала шанс, она нам дала кризис. И мы вот эти возможности недостаточно хорошо используем. Хочу привести примеры того, что в ближайшее время достигнуто было. Президент дал команду, и был принят 294-й закон, вышло постановление правительства, Сергей Ренатович об этом говорил. Я просто хочу сказать, как он нами с вами выполняется. Мы должны понимать, что вам дано право уведомительной регистрации, это определенный кредит доверия. Как он на сегодняшний день выглядит, по состоянию на сегодняшний день? На 5.10 управлениями службы по субъектам – а мы имеем единый портал в России, вы регистрируетесь там, и мы сводим всё здесь на уровне России – 1631 уведомление. Вместе с тем, мы проанализировали постановку на налоговый учет субъектов предпринимательской деятельности в целом по Российской Федерации и нашли там по состоянию на 1.08 25434 зарегистрированных предприятия. Вот вам разница. Я понимаю, что не все сегменты подпадают под статью уведомления, но такая разительная разница, наверное, говорит о том, что мы (а я говорю: «мы» неслучайно), получив это право, его сегодня используем, теряя доверие, и потом ведь маятник качнется в другую сторону. Обычно после либерализации в нашей стране всегда наступает ужесточение. И не один пресловутый Роспотребнадзор будет вас пинать, а как уже было сказано, еще появится пара структур, которые задушат всё. По Москве на налоговый учет встало 13823 субъекта предпринимательской деятельности, по управлению по Москве зарегистрировалось аж 42 субъекта. 13 тысяч и 42 – о чем это говорит? О том, что – понимаю, надо разъяснять, но вы же знали, на что вы шли, когда добивались от правительства такого решения. Надо понимать, что если вы не зарегистрированы, значит, это незаконная деятельность или частично незаконная. На это квалификацию найдут. Нет времени, не буду говорить по регионам, у меня полная «разблюдовка» здесь есть, если кому нужно – заходите на наш сайт и смотрите. Внеплановые проверки – я на прошлой нашей встрече говорил об этом и сейчас хочу еще раз повторить, что число плановых проверок снизилось, хотя у нас, в общем-то, всего несколько месяцев прошло, по нашим оценкам, на 21 %. Снизилось число плановых проверок на 21 %, тогда как число проверок всех подконтрольных объектов снизилось на 8 %. Из осуществляемых службой проверок приоритет отдан объектам социальной значимости, объектам, осуществляющим образовательную, медицинскую, фармацевтическую деятельность. По нашим оценкам, как я уже говорил, если мы с вами, не с каждым конкретно предпринимателем, а с ассоциациями как юридическими представителями, с которыми мы имеем право работать в системном плане и выстраивать долгосрочную перспективу, и о примерах я скажу ниже, если мне Сергей Ренатович даст лимит времени – так вот, мы знаем, что сегодня 30 % объектов нас просто не могут интересовать. Они никакой значимости для здоровья не имеют. Если мы с каждой ассоциацией договоримся и возьмем для себя этот объект, то мы можем доложить, что 30 % вообще не подлежат проверкам. Это очень важное дело, которое можно и нужно будет нам совместно с вами решить вместе, поработав, прежде всего, на сегменте профессиональных ассоциаций. В целом по «Опоре», я думаю, это можно выйти, только пройдя этот этап. За май-июнь 2009 года в территориальные органы службы поступили обращения, по которым были приняты решения о проведении внеплановых проверок 5874, в том числе 5644 или 96 % – это обращения, связанные с угрозой причинения здоровью. За аналогичный период прошлого года внеплановых проверок было 148257. Считайте: в 20 раз уменьшилось за короткий промежуток времени – май-июнь, у нас сейчас октябрь. Это цифры хорошие, они говорят о положительной тенденции. О государственном рэкете. Государственный рэкет – это явление, которое сегодня в силу, наверное, того, что праздник, обошли все, но оно существует. Что касается меня, вернее, нашей службы. Здесь мы видим большие резервы, и могут присутствующие здесь, с кем мы в системном плане работаем, об этом сказать и показать это дело. Изменения производственного контроля, его жесткая регламентация. Я почему, прежде всего, на этом останавливаюсь, потому что не может выпускаться продукция без лабораторного контроля на всех этапах производства. Но это ваша задача. Я прекрасно понимаю, что сегодня у вас нет возможности создать свои лаборатории, хотя можно было именно в период кризиса их создать и, может быть, даже использовать те, которые у вас есть и о которых я вам сейчас скажу. А теперь о сегменте государственно-предпринимательского рэкета. Обратите внимание на этот термин. Что это такое? Господин Корочкин на прошлом нашем заседании вытер об меня обувь и правильно сделал, я это критически воспринял. Я проанализировал эту ситуацию. Что касается его. Нет, серьезно, это же не смешно. Я не хочу у вас вызвать смех, я хочу просто обрисовать картину. Кстати, я сейчас в Минюст отправил документ, изменения в санитарные правила, когда мы давали право расчетной зоны. Мы исходили, когда принимали это решение в 2008 году, что земля сегодня дорого стоит и такая кондовая тупая зона 5 км вокруг металлургического завода, там-то надо рассчитывать зону. А когда речь идет о заправочной станции, когда речь идет о складе, где были четко прописаны испытанные десятилетиями зоны 274-м СНом, который был в советское время. Так вот мы вернулись к тому, что мы установили не рекомендуемые – в чем изменения – а установлена та, которая была зона. Она такая должна быть. И если вам нужно ее изменить, предпринимателю, вот тогда вы даете заявку. Что получилось? В том населенным пункте, я не буду называть его – в Московской области, где господин Корочкин осуществляет свой бизнес, небольшой 65‑тысячный городишко, 4 структуры, они никакого отношения к нам не имеют, но образовалось 4 структуры, которые занимаются этим расчетом зон. Вот вам государственно-предпринимательский рэкет. Следующий вопрос: на совещании у Президента, когда мы в Звенигороде собирались. Там господин Гайдук выступил, он очень примитивный наезд сделал на меня (минутку, минутку), соответствующая прокуратура отобрала у него объяснение, он признался чистосердечно, что никто из санитарной службы на него не наезжал, но дело не в этом. Проблема эта носит системный характер. Есть санитарные правила по земле, это нужный, важный документ. Что происходит сегодня? Приведу пример Москвы. Есть постановление правительства Москвы, в котором четко и ясно написано: при отводе земельного участка наряду с гидрологическими, геологическими должно быть и заключение по земле. Я согласен, что оно нужно. Но я могу сразу сказать, что в пределах 105 километрах, которыми окружена Москва, особых исследований проводить не надо. Мы тут живем с 1147 года, и до этого боярин Кучка тут же жил. И земля тут понятная. Но записано в правительственном постановлении. Я почитал. Если это делают 13 структур, которые опять же к нас никакого отношения не имеют и являются бизнесом и платят налоги и в ваших ассоциациях участвуют, самый примитивный участок – стоит 88 тысяч исследование, если взять всю линейку, начиная от радиологических исследований, микробиологических и так далее. Я вам говорю: не нужно этого делать, потому что и так понятно. И тем не менее. Здесь надо найти, но, опять же, это ваш бизнес. Сегодня с Минэкономразвития мы отбиваем еще очень серьезную тему: паразитирование на наших нормах. На булочку, на вид продукции раз в квартал нужно вести на сертификацию соответствия. Я говорю, что не нужно в булочке делать тяжелые металлы, потому что мы тяжелые металлы проверили, когда это было на элеваторе зерно, потом мука, а мука куплена не в переходе возле Курского вокзала, а куплена на официальном этом, значит никакого тяжелого металла там в принципе не может появится. Сегодня те лаборатории, которые были когда-то Госстандартом, которые сегодня приватизированы и являются частным бизнесом, требуют на основании этого, то есть это ненужное. Да, анализ стоит более тысячи рублей, если брать на свинец в булочке. Но я вам говорю, его не нужно просто делать. Понимаете, это тоже нагрузка, которую опосредованно записывают в наш адрес, но я думаю, что если мы здесь с вами системно без крика, без истерики поработаем… Я могу говорить еще? Я потому, чтобы замечания не получать, непривычно как-то уже. Вот тут есть сложившийся бизнес-государственный союз, который берет с вас же деньги. Но почему-то лаборатория Госстандарта сегодня в этом не участвует, потому что они бизнес-лаборатория. И все остальное пишется на бедное государство, который сегодня только ленивый не хочет обидеть. Чиновник – это ругательство, хотя это человек, который защищает только государственные интересы, и в любой стране люди гордятся, что работаю чиновником, у нас это после слова из трех букв это второе по значению, мне кажется. Нельзя так, ребята. Следующее, о чем я хочу с вами поговорить. Отечественный производитель. Я уверен, что в сегменте питания, продуктов питания мы должны на 60-80 %, особенно в социально-значимых группах иметь только отечественное производство. И здесь у нас с вами есть очень и очень многое, что можно сделать. И правильно говорил Юрий Прокопьевич об этом, но Белоруссия – братия, серьезная братия. Действительно мы на век братья. Но когда я встал на законную точку зрения, есть российский закон, уважьте его, российский закон, что поднялось. Крик поднялся. Сегодня российская небольшая «молочка», которая идет за рубеж, она абсолютно там задерживается, ни одна партия российской молочной продукции туда не ушла. Но если я начну об этом вякать, извините за грубость, то опять Онищенко ангажированный. А если это скажет бизнес-сообщество, которое почему-то набрало в рот воды и молчит, почему наш рынок туда закрывают? А к нам сегодня… Но опять же, мы сегодня задушены сухим молоком. Сухое молоко нам нужно, без этого мы не обойдемся. У нас огромная часть России, которая живого молока в жизни не увидит никогда, если его не привозить самолетами в авоськах туда. Так, но это сухое молоко у нас из 56 тысяч 26 или 30 везется из Белоруссии. А куда наш бизнес смотрит, чем он занимается вообще? Я сейчас не всем разрешил ввозить молоко, хотя, я думаю, в ближайшую неделю будет очередной скандал. Хоть бы один пошевелился. Более того, я задал белорусам вопрос: а что вы не трепыхаетесь по этому поводу? Вам же вроде с 1 сентября разрешили вновь ввозить? Они знаете что ответили? Да что нам трепыхаться, мы вашим же предпринимателям продадим его, сухое молоко, и они продадут его за русское молоко. Ну, и что? Вот так мы с вами будем отстаивать отечественный рынок? Нельзя этого делать. Давайте в сегменте совершенно законно без всяких политизаций мы можем постепенно отдавливать и дать вам возможность развиваться. Следующая тема: упрощенная торговля. Я на эту упрощенную торговлю для малого бизнеса смотрю с двух сторон: с одной стороны, дешевизна продуктов – доступность для социально незащищенных, доступность шаговая от этого. Но смотрите: дал возможность и разработал меры совершенно законно, я любому докажу, что это так и нужно делать, для упрощенной торговли хлебом. Где, вы думаете, упрощенный хлеб продают? В единицах нашей России. В Калуге молоко можно увидеть, продающееся из тех низкотемпературных цистерн, которые привозят в микрорайон и продают его не по цене 42 рубля, которые сегодня в Москве, а по цене 20 рублей. Во-первых, маржа вырастает для производителя и доступность для пенсионера. Вот я могу пример «упрощенки» привести только по Белгородской области, когда молоко продается по 21 рублю литр, но это настоящее молоко, которое тот же Даниленко продает в 3-5 районах вокруг своего производства. Давайте мы этим займемся, что же вы сидите. У нас есть огромный резерв в этом плане и не только в упрощенной торговле, но и развитии бизнеса на сегменте субъектовом. И мы, работая с предпринимателями, не «дорожные карты» строим – я считаю, что мы унижаем себя, называя «дорожной картой»; есть русское слово «программа», «концепция», почему мы «дорожной картой называем. Какой-то Берлускони бегает с выпученными глазами по Европе, «дорожные карты» нам строит – и мы туда же подались. У нас программы всегда были, вот давайте делать программы. Программы по малому и среднему бизнесу, в частности, по хлебопечению – я пример Марий Эл, прекрасный пример, разослал всем губернаторам с просьбой дать возможность – и там все вопросы, не только мои, но там вопросы, которые позволяют системно отстроить малый бизнес в хлебопечении как социально резонансной группе продуктов. Поднялась цена на хлеб – народ заволновался. На «Майбах» поднялась – ну, никто кроме Рублевки ведь не заволнуется по этому поводу. Поэтому здесь я готов с вами сотрудничать на уровне бизнес-сообществ и ассоциаций. Социальная реклама. Вот говорил мой Александр Владимирович, сосед прекрасный, вот люди идут в милиционеры, в юристы – это же хорошо. Почему хорошо? Потому что в милиционере видят представителя власти. И значит, молодежь, как бы мы сегодня не шельмовали милицию, чего нельзя делать, потому что мы рубим сук, на котором сидим; виноваты все, у всех есть недочеты… Но посмотрите, что сделала милиция – вот эти все сериалы: «Бандитский Петербург», другие сериалы – кто их оплачивает? Нет, не бандиты. Их оплачивает водочный бизнес. А знаете из-за чего он их оплачивает? Потому что там в течение фильма в течение часа 5-7 раз показывают, как эти милиционеры пьют водку. Это главное условие. Это называется скрытая реклама. Так заставьте вы этих своих «водочников», которые к вам входят в эту ассоциацию, пусть они вам оплатят сериал о малом предпринимателе. А что смешного, нормальный социальный проект?

По каналу «Культура» только получится, наверное.

Зачем? Да перестаньте. Они же на НТВ оплатили, пусть оплатят, я на это закрою глаза. Хотя они не имеют… Ребята, прекратите…

Идея хорошая.

Конечно, хорошая. Я плохие идеи не говорю, честное слово. Еще одно, вот смотрите: сейчас пошли последние несколько месяцев серийные фильмы ужасов о качестве российской продукции. Ну, всё просто никуда не годится: рыба – это вообще кошмар. Я вам скажу, что даже если бизнес захочет всю продукцию испортить, он разорится. Это же очень дорогое удовольствие – всю выловленную качественную продукцию… Зачем же вы это позволяете? И я знаю, что вы это заказываете. Вы же ее заказываете. Я понимаю, вы решаете конкретные интересы.

Это сети, сети.

И сети, может быть, заказывают, но вы-то почему молчите? Даже если мы захотим, мы всю продукцию не испортим. Я вам скажу, если меня попросить, чтобы 100 % всей продукции было некачественным – пойди и выбери ее – я ее выберу. Но есть же репрезентативные выборки, мы миллионы исследований проводим каждый год, и у нас есть конкретная цифра некачественной продукции. Ну, нет, всё плохо. Русское мясо – дрянь, рыба – это вообще кошмар. И что вы добиваетесь от населения? Решая какую-то узкую задачу, вы ставите клеймо и крест на всем российском. Значит, мы ничего не умеем делать, руки у нас не оттуда растут, да? Так получается? Можем и делаем, но не надо утрировать и передергивать. Вот сейчас идут национальные проекты «Здоровье». То, что сегодня идет по гриппу, поймите, грипп просто себя прилично ведет по отношению к нам, людям. Если бы он действительно был тем, которым – а он им может стать в любой момент – я вам скажу, мало не покажется. Вы уже сейчас теряете деньги. Теряете вы деньги, как бы там ни было. Вот приведу пример, где вы меня почем зря и в хвост и в гриву, как говорится: выезд детей за рубеж. Ну, сказал же: не вывозите детей в Англию. Ну, завезли мы из вернувшихся в августе более сотни детей, которые пошли в школу и разнесли эту инфекцию. И вы все на уровне родителей понимаете, что это правильная мера, вас же в школе воспитывали с этим, что если назначается карантин… Но почему поднялся вопль? Я вам скажу почему: потому туристический бизнес в «сером» сегменте, когда у нас каждая школа, по существу – незарегистрированный бизнес, когда завуч детей организует и вывозит, когда каждый декан в любом этом (это тоже бизнес, давайте его отцивилизуем и пусть ездят куда надо). А почему вы испугались? Потому что все контракты заключены на август, а в этом контракте ничего не написано о форс-мажорном обстоятельстве, о возврате денег. И все испугались, ведь вывезти ребенка на три недели в Англию – это 5000 долларов. Я вам скажу, врач этого себе не позволит, это позволяет себе средний и малый бизнес – детей своих отвезти. Но договор, который вы составили, почему не отцивилизован? Понятно, прошли те времена, когда мы стояли на коленях за «ножки Буша», нам Христа ради давали, только покормить. Сейчас мы платим свою валюту и еще должны глотать эту нафаршированную гормонами и антибиотиками американскую полусгнившую курицу. Но я не об этом, я о туристическом бизнесе. Платим огромные деньги, но в договоре не имеем право отозвать. Вот вам резерв. И тогда Онищенко не будет изгоем, и не будете вы об него ноги вытирать. Вы будете говорить, что он правильно говорит. И подсознательно вы понимаете, что он правильно говорит, он говорит в пользу ваших детей, но обстановка объективная, невозврат денег вас пугает. Даже ко мне бизнесмены подходили: «А как же так, я своему ребенку заплатил, а как же я их верну?» И это человек, для которого 5000 долларов – не катастрофическая сумма. Вот что нужно делать, нам нужно цивилизовать этот бизнес. Он меня уже выгоняет. Ладно.

Я волнуюсь, как бы взыскание не получить.

Социальная реклама. Просились ко мне двое молодых ребят – вот, буквально, на прошлой неделе. Ну, скулы сводило, думаю, сейчас придут: напиши бумагу, чтобы деньги дали. Ничего, пришли и говорят: «А давайте мы с вами вместе будем делать социальную рекламу за деньги бизнеса». Я чуть со стула не упал. И, действительно, показали мне примеры, как это можно делать. И когда можно найти отцивилизованно, когда будет стоять лейбл нашей службы и будет стоять молочный бизнес, и ничего в этом страшного. И ни одна антимонопольная комиссия нас не засудит за это. Или он, не знаю, будет рекламировать бегуна, который после пробежки, 10 тысяч шагов сделает (каждому вам в день нужно 10 тысяч шагов делать, чтобы пройти 5 километров и выдержать физиологическую норму), выпьет молоко отечественного производителя. И можем найти, и вот в этом сегменте нам нужно с вами активно и агрессивно продвигать эти темы. Итак, лабораторный контроль должен уйти в бизнес, но его нужно отцивилизовать жестко, обучение нужно сделать, потому что многое надо учить. И, пожалуйста, создавайте бизнес-структуры, лицензируйте их, а мы будем у вас там участвовать в качестве педагогов, которых вы будете нанимать на работу и обучать тому же санитарному минимуму, который нужно постоянно учить, это не какие-то там экономические изменения. Я заканчиваю, извините, может быть, за какую-то некорректность, которую я проявил. Сергей Ренатович, спасибо, что вы мне только одно замечание сделали за несоблюдении регламента.
